B NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS

PREPARADO PARA CASTVIEW MANUFACTURING

Escopode
Trabalho

Um projeto de dezesseis semanas para dimensionar,
selecionar e construir o modelo operacional
para a estratégia de expansao de mercado da

Castview Manufacturing.

2026



B NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS

ESTRATEGIA DE CRESCIMENTO

Sumario

01
02
03
04
05
06
07
08
09
10
11
12
13

Resumo geral

Escopo, cronograma & honordarios
Visdo geral e objetivos

Contexto e metas

Entregas

Frentes de trabalho

Especificacdo da frente de trabalho
Cronograma

Critérios de aceitacao
Detalhamento de honorérios
Resumo de custos

Cronograma de pagamento

Aceite

RESUMO GERAL

SOW-2026-0233

OW W OV 0 0 N 6o 6o & A A NN

RASCUNHO

m 01

PREPARADO PARA

Castview Northfield
Manufacturing = Strategy
— Warren Partners,
Locke, Diretor Chicago
de Operagoes

| | | |
H 05 m 06
DURAGAO STATUS
Consultoria de Rascunho —

Estratégia de

[ |
H 02

PREPARADO POR

Crescimento

pararevisao

m 03

NUMERO DO SOW
SOW-2026-
0233

m 04

DATA DE INiCIO
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Escopo, cronograma e honorarios

W 01 FRENTE DE TRABALHO Consultoria de Estratégia de

Um projeto de dezesseis semanas para Crescimento
dimensionar, selecionar e construir o

modelo operacional para a estratégia de

expansao de mercado da Castview

Manufacturing.

m 02 INiciO 30 de marco de 2026

Mediante contra-assinatura

m 03 DURACAO 24 meses
Faseado conforme cronograma abaixo

m 04 HONORARIOS $185,000

$185,000 mais imposto sobre vendas de illinois (servicos de consultoria de
gestao isentos)

B 05 ACEITO POR Warren Locke
Diretora de Operacdes +
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01

Visao geral e objetivos

Um diagndstico de dezesseis semanas que dimensionatres
caminhos de crescimento para a Castview Mah ufACEUFNSN
recomenda um deles e constréi0'modelo'ope racionalipara
executa-lo — seguido de um contratodesupo rteaexecucao:

Contexto e metas

A equipe de lideranga da Castview Manufacturing passou a maior parte de um ano
debatendo trés caminhos distintos para mercados adjacentes — uma linha de
pecas de reposicao, uma oferta de fabricacdo de marca prépria e a aquisicao de
uma concorrente regional menor — sem uma estrutura compartilhada para
compara-los. Cada caminho tem um defensor interno vocal e nenhum conjunto
de niimeros acordado, o que travou a decisao por dois ciclos consecutivos

do conselho.

A Northfield Strategy Partners propde um projeto de dezesseis semanas que
dimensiona os trés caminhos segundo os mesmos critérios de mercado, financeiros
e operacionais, recomenda um deles e constréi o modelo operacional — desenho
organizacional, KPIs, plano de capital — necessario para executa-lo. As secoes
abaixo apresentam a abordagem, o escopo, o cronograma e o investimento.

Entregas

m 01 ANALISE

Modelo de dimensionamento de mercado

Uma comparac¢ao dimensionada e baseada em dados dos trés caminhos de
crescimento, segundo critérios comuns.

m 02 FINANCEIRO
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m 03 ESTRATEGIA
Recomendacao de caminho de crescimento
Um Unico caminho recomendado, com a andlise necessaria para defendé-lo
perante o conselho.

m 04 ORGANIZAGAO
Modelo operacional e desenho organizacional
Um desenho organizacional revisado e um conjunto de funcGes para executar o
caminho recomendado.

m 05 GOVERNANGA

Estrutura de KPIs e relatorios

Um conjunto de KPIs em nivel de lideranga para acompanhar o progresso da
execucao em relagao ao plano.
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FORA DO ESCOPO

= Execucdo do caminho de aquisi¢do, incluindo due diligence e negociacao

do negécio

— Engenharia detalhada de linha de manufatura ou projeto de instalacGes

— Registros legais e regulatérios relacionados a qualquer nova linha de negécio

— Relatérios trimestrais continuos ao conselho, além do documento de

estratégia inicial

m 01

Uma unica
estrutura
de avaliacao

Os trés caminhos de
crescimento dimensionados
pelos mesmos critérios de
mercado, capital, ponto de
equilibrio e organizacao.

m 02

Seus dados,
nao benchmarks

O modelo financeiro é
construido sobre os
préprios nimeros da

Castview, para que resista

ao escrutinio do conselho.

Especificacao da
frente de trabalho

m 03

Um plano que vocé
pode executar

A recomendacao vem
acompanhada de um
modelo operacional, uma
estrutura de KPIs e um
plano de capital em fases.

REF. ITEM

SPC-01 Levantamento de

dados e

dimensionamento

de mercado

SPC-02 Modelagem
financeira e de
capital

ESPECIFICACAO

Levantamento de
dados financeiros e
modelo de
dimensionamento,
trés caminhos de

crescimento

Modelo de

necessidade de capital

e ponto de equilibrio
para cada caminho

ESFORCBPRAZO  PRECO UNI

4  4sem. $11,000 / wk

4  4sem. $12,500 / wk
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SPC-03 Selecdo de Andlise 3sem. $9,000 / wk
caminho e comparativa
recomenda¢ e sessoOes de
ao revisdao com
a lideranca
SPC-04 Desenho do Desenho 2 sem. $13,000 / wk
modelo organizacion
operacional ale plano de
transicao de
funcoes
SPC-05 Framework Conjunto de 13dejulho $21,000
de KPIse KPIs de de 2026
plano de lideranca e
capital plano de
capital
faseado

As especificagdes sao fixadas no momento da aceitacdo; qualquer alteracao é
tratada por meio do processo de controle de mudancas definido neste documento.

n SEMANAS 1-4 - DADOS E DIMENSIONAMENTO DE MERCADO
01
Levantamento de dados financeiros e dimensionamento de mercado

para os trés caminhos de crescimento.

n SEMANAS 5-8 - MODELAGEM FINANCEIRA
02
Modelagem de capital e ponto de equilibrio concluida para cada

caminho sob premissas comuns.

- SEMANAS 9-11 - SELECAO DE CAMINHO

03
Comparagao de caminhos e recomendacao, revisada com a equipe
de lideranca.

u SEMANAS 12-14 - DESENHO DO MODELO OPERACIONAL

04
Desenho organizacional, framework de KPIs e plano de capital
construidos para o caminho selecionado.

u SEMANAS 15-16 - APRESENTA(,'KO AO CONSELHO

05

Apresentacao final preparada e apresentada ao conselho para a
decisao final.
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Critérios de aceitacao

REF. REQUISITO PRIORIDADE

R-01 Modelo de dimensionamento de mercado utiliza os dados OBRIGATORIO
financeiros e operacionais préprios da Castview

R-02 Os trés caminhos de crescimento comparados com critérios de OBRIGATORIO
avaliacdo idénticos

R-03 Modelo de capital e ponto de equilibrio revisado e validado pelo OBRIGATORIO
CFO da Castview
R-04 Recomendacao final apresentada em formato de deck pronto OBRIGATORIO

para o conselho

R-05 Design do modelo operacional inclui um plano de equipe e OBRIGATORIO
transicao de fungdes

FRENTE DE TRABALHO SEMANAS TAXA VALOR

Levantamento de dados e 4 $11,000 / wk $44,000
dimensionamento de mercado

Levantamento de dados financeiros e
modelo de dimensionamento, trés

caminhos de crescimento

Modelagem financeira e de capital 4 $12,500 / wk $50,000

Modelo de necessidade de capital e ponto
de equilibrio para cada caminho

Sele¢do de caminho e recomendacgao 3 $9,000 / wk $27,000

Anadlise comparativa e sess6es de revisao
com a lideranca

Desenho do modelo operacional 2 $13,000 / wk $26,000

Desenho organizacional e plano de
transicao de fungoes
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Subtotal de honorarios $185,000

Honorarios $185,000

Imposto sobre vendas de Illinois

(servicos de consultoria de gestao $0
isentos)
Total $185,000

YotAL $185,000

Todos os valores estao em USD e ndo incluem impostos aplicaveis. Os honorarios
sdo cobrados em trés marcos: 40% na assinatura, 30% no inicio da construcao, 30%
na entrada em operacao.

Quando cada
parcelavence

N.° MARCO GATILHO PARCELA VALOR
01 Semanas1l-4-Dadose 30 de marco de 40% $74,000
dimensionamento de 2026
mercado
02 Semanas 5-8 - Modelagem No inicio da 30% $55,500
financeira entrega
03 Semanas9-11-Selecao de Na aceitacdo do 30% $55,500
caminho marco
Total (sem impostos) 100% $185,000

As parcelas sdo faturadas com base nos marcos acima e devem ser pagas em até 30
dias ap6s cada fatura. Todos os valores estao em USD e excluem imposto sobre
vendas de illinois (servigos de consultoria de gestao isentos).
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A contra-assinatura abaixo aceita o escopo, o cronograma, os critérios de aceita¢ao
e os honorarios estabelecidos neste Escopo de Trabalho e autoriza o inicio dos
trabalhos na data de inicio indicada.

m 01 m 02

PARA CASTVIEW MANUFACTURING PARA NORTHFIELD
STRATEGY PARTNERS

Warren Locke
DIRETORA DE OPERACGES Northfield Strategy Partners

SIGNATARIO AUTORIZADO
Data

Data

NOHd010)

Northfield Strategy Partners

150 N Riverside Plaza, Chicago, IL 60606, Estados Unidos

partners@northfieldstrategy.com - +1 312 555 0175 -
northfieldstrategy.com

Northfield Strategy Partners LLC - EIN 36-2938471
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