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NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS

Northfield Strategy Partners

Conseille les équipes dirigeantes en matière de stratégie de
croissance et de modèles opérationnels.

150 N Riverside Plaza, Chicago, IL 60606, United States

partners@northfieldstrategy.com · +1 312 555 0175 ·

northfieldstrategy.com

REÇU

RCP-2026-0259 ·  9 MARS 2026

ENTITÉ
ENREGISTR

ÉE
Northfield Strategy

Partners LLC

IMMATRICULATION
FISCALE

EIN 36-
2938471

01

V E N D U  PA R

Northfield Strategy Partners

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS LLC

· EIN 36-2938471

150 N Riverside Plaza, Chicago, IL 60606,

United States

partners@northfieldstrategy.com · +1 312

555 0175 · northfieldstrategy.com

02

C L I E N T

Castview Manufacturing

À L'ATTENTION DE :  WARREN LOCKE,

DIRECTEUR DES OPÉRATIONS

8800 W Bryn Mawr Ave, Chicago, IL 60631,

United States

operations@castviewmfg.com · +1 773

555 0298

ÉLÉMENT QTÉ PRIX MONTANT

Collecte de données et

dimensionnement du marché

Collecte des données financières et

modèle de dimensionnement, pour les

trois voies de croissance

4 $11,000 / wk $44,000

Modélisation financière et de capital

Modèle de besoin en capital et de

rentabilité pour chaque voie

4 $12,500 / wk $50,000

Sélection de la voie et

recommandation

Analyse comparative et séances de revue

avec la direction

3 $9,000 / wk $27,000

Conception du modèle opérationnel
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PA I E M E N T  R E Ç U

Justificatif de paiement

Organisation et plan de transition des

rôles
2 $13,000 / wk $26,000

Cadre d'indicateurs clés et de plan de

financement

Jeu d'indicateurs clés pour la direction et

plan de financement phasé

1 $21,000 $21,000

Sous-total des articles $185,000

Sous-total $185,000

Taxe de vente de l'Illinois (services

de conseil en gestion exonérés)

(incluse)

$0

Total $185,000

Payé par carte $185,000

Tous les prix sont en USD et incluent la taxe de vente de l'Illinois (services de conseil

en gestion exonérés) le cas échéant. La taxe indiquée est comprise dans le total, elle

n'y est pas ajoutée.

TOTAL PAYÉ $185,000

01 MODE DE PAIEMENT Carte — traité en magasin

02 DATE DE PAIEMENT 9 mars 2026

03 RÉFÉRENCE RCP-2026-0259

04 REÇU PAR Northfield Strategy Partners

TOTAL PAYÉ $185,000
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Payé intégralement le 9 mars 2026. Conservez ce reçu — il constitue votre preuve

d'achat et est requis pour tout retour ou réclamation sous garantie.

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS STRATÉGIE DE CROISSANCE

.C
O M  ·  E

XA M P L E  D
O CU

M E NT
   W

AX
TA B L E .C

O M  ·  E
XA M P L E  D

O CU
M E NT

   W
AX

TA B L E .C
O M  ·  E

XA M P L E  D
O C

.C
O M  ·  E

XA M P L E  D
O CU

M E NT
   W

AX
TA B L E .C

O M  ·  E
XA M P L E  D

O CU
M E NT

   W
AX

TA B L E .C
O M  ·  E

XA M P L E  D
O C


