® BLOOMFIELD DIGITAL LANCEMENT DE KITS REPAS

® DEMANDE DE MODIFICATION

©® Demande de modification

Campagne de lancement multicanal

EMETTEUR A
Bloomfield Digital Nectarine Meal Kits
3535 Walnut St, Denver, CO 80205, United 1550 Blake St, Suite 200, Denver, CO 80202,
States United States

La presente demande de modification modifie le cahier des charges reférence ci-
dessous. Elle ne prend effet qu'une fois signee par les deux parties.

DEMANDE DE DATE D'ENTREE EN MODIFIE EMIS LE

MODIFICATION N° VIGUEUR
R SOW-2026- 27 juillet 2026
CR-2026-0206 10 aout 2026 0398

Bloomfield Digital, LLC

Confidentiel — prepare pour Nectarine Meal Kits. Ne pas
diffuser au-dela des parties nommees.
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® BLOOMFIELD DIGITAL LANCEMENT DE KITS REPAS

® EN BREF

DEMANDE DE MODIFICATION SOUMISE

CR-2026-0206
o @ a “

DEMANDE DE SOUMISE LE SOW D'ORIGINE URGENCE
MODIFICATION L ’
27 juillet SOW-2026- Elevee
CR-2026-
2026 0398 -
0206
Lancement

des kits repas

STATUT SOUMISE PAR REPONSE REQUISE
SOUMISE Bloomfield _—
e 26 aout 2026
Digital,
Denver
B == enosrer

Ce que modifie ce changement

MODIFIE HONORAIRES VALEUR REVISEE DU CONTRAT
SOW-2026-0398 1 $142,000
Cahier des charges $ 11 8’ 000 Y compris ce changement

$118,000, plus taxe de vente
du colorado — services de
marketing et de publicite

exoneres
DATE D'EFFET SOUMISE PAR
10 aot 2026 Bloomfield Digital
Sur approbation des deux Approuve par Sofia Marchetti

parties
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% BLOOMFIELD DIGITAL LANCEMENT DE KITS REPAS

B Justification

Les trois campagnes de marche test de Nectarine ont eté menées ville par ville avec
des creations ajustees manuellement et sans cadre de mesure commun, de sorte
qu'il n'existe aucune vue unifiee de ce qui genere reellement des inscriptions
efficaces & grande eéchelle. La télévision connecteée et les partenariats d'influenceurs
sont des canaux entierement nouveaux pour la marque, et le conseil d'administration
a conditionné le prochain tour de financement a une efficacite d'acquisition client
demontree a l'echelle nationale.

Bloomfield Digital propose une campagne de lancement multicanal de douze
semaines, construite autour d'un cadre de mesure unique, d'un calendrier de vagues
par ville échelonneé selon I'expansion des zones de livraison de Nectarine, et d'une
optimisation hebdomadaire permettant a I'equipe interne de voir en temps reel ce qui
fonctionne. Les sections suivantes presentent I'approche, le perimetre, le calendrier
et l'investissement.
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énéere reellement des inscriptions
9 P Notre approche

efficaces a grande echelle.

Nous construisons un cadre de

La télevision connectee et les .
mesure unique pour tous les canaux

partenariats d'influenceurs sont des , o ,
avant qu‘'une seule publicite ne soit

canaux entierement nouveaux pour la . , : :
P diffusee, afin que le budget puisse

marque, et le déploiement des zones . e . ,
étre reoriente vers ce qui fonctionne

de livraison sur 40 villes impose de :
en quelques jours, et nonen

lancer la campagne par vagues plutot quelgues mois. Le social payant et |a

que d'un seul coup, sans cannibaliser N . .
télevision connectee sont lances
ensemble dans les huit villes de la

premiere vague.

les dépenses entre marches
mediatiques se chevauchant.

L'amorcgage par les influenceurs est
echelonne deux semaines avant
chaque vague afin de creer une
conversation organique avant
I'arrivée des dépenses payantes, et
chaque vague alimente le méme
tableau de bord en direct.



® BLOOMFIELD DIGITAL

LANCEMENT DE KITS REPAS

ELEMENT

. Canaux payants

. Vagues restantes

. Gestion des médias
sociaux payants

. Rapport
d'optimisation a mi-
campagne

. Honoraires de
mission

MODIFICATION
(AJOUT/SUPPRESSION/
MODIFICATION)

Meta, TikTok, Pinterest,
CTV

2 vagues, 16 villes par
phase

$1,900/ wk

Point d'etape en semaine 7

$118,000

SEMAINES 1-2 - STRATEGIE ET MESURE

DESCRIPTION
Meta, TikTok, Pinterest,
CTV + TikTok Shop

1 vague accéléree, 32
villes combinees

2600 S/ semaine (vague
acceélérée plus importante)

Point d'etape en semaine 5
(avance)

142 000$ (+24 0009)

Cadre de mesure construit, brief creatif finalise, marchées de la premiere

vague confirmes.

SEMAINES 3-4 - DEVELOPPEMENT CREATIF

Systéme creatif de campagne produit et adapte au social payant, alaCTV et
aux formats d'influenceurs.

SEMAINES 5-6 - LANCEMENT DE LA PREMIERE VAGUE

Le social payant et la CTV sont lances dans les huit premiéres villes,
I'amorcage par les influenceurs est deja en cours.

SEMAINES 7-9 - DEUXIEME VAGUE ET OPTIMISATION

Lancement de la deuxieme vague de villes ; le point d'étape a mi-campagne
reaffecte le budget aux meilleurs performeurs.
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. Cadre de mesure et tableau de 1 $14,000 $14,000
bord

Mise en place du suivi multicanal et du
reporting en direct

. Systéme créatif de campagne T $22,000 $22,000

Systeme visuel et de messages adapté au
social, alaCTV et aux influenceurs

. Gestion des médias sociaux 12 $1,900 / wk $22,800
payants

Achat Meta, TikTok et Pinterest, campagne de
12 semaines

. Planification et achat de 1 $26,000 $26,000
television connectee

Stratégie et exécution CTV sur les marchés de
la premiére vague

. Programme d’amorgage par 1 $19,200 $19,200
influenceurs

Partenariats micro- et moyens échelonnés sur
toutes les vagues

Honoraires supplémentaires $118,000

Valeur initiale du contrat

$118,000
(SOW-2026-0398)

Honoraires supplementaires
(cette demande de $118,000
modification)

Nouveau total $142,000
nouveau $142,000
TOTAL
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Tous les montants sont exprimes en USD et hors taxes applicables. Les honoraires
supplémentaires sont factures selon 'écheancier des jalons du SOW d'origine : 50 %
alapprobation de cette modification et 50 % a la mise en ligne.

W ECHEANCIER DE PAIEMENT

Echéance de
chaque versement

DECLENCHEU
N° JALON R PART MONTANT
. 01Semaines 1-2 - Strategieet 10 aolt 2026 50% $59,000
mesure
. 02Semaines 3-4 - Au demarrage 50% $59,000
Développement créatif de lalivraison
Total (HT) 100% $118,000

Les echeances sont facturees au fur et 8 mesure des jalons ci-dessus et sont
payables dans les 30 jours suivant chaque facture. Tous les montants sont exprimes
en USD et s'entendent hors taxe de vente du colorado — services de marketing et de
publicite exoneres.

B Hypothéses et conditions d'approbation

Cette proposition suppose que Nectarine fournisse les cartes finalisees des zones
de livraison et les elements de marque creatifs des le lancement, et qu'un budget
media d'au moins 118 000 S sur la campagne de douze semaines soit engage et
disponible tel que planifié. Linventaire de television connectée est soumis a
disponibilité sur chaque marche de lancement et peut necessiter une substitution
vers un marche comparable a un codt similaire. Les honoraires sont valables pour les
engagements confirmes au plus tard le 26 ao(t 2026.
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La signature ci-dessous approuve le perimétre, le calendrier revise et les honoraires
suppléementaires énonces dans cette demande de modification, et autorise la
modification correspondante du contrat d'origine.

POUR NECTARINE MEAL KITS POUR BLOOMFIELD DIGITAL
Sofia Marchetti Bloomfield Digital
RESPONSABLE DE LA SIGNATAIRE AUTORISE

CROISSANCE MARKETING
Date

Date

@ Bloomfield Digital

3535 Walnut St, Denver, CO 80205, Etats-Unis

hello@bloomfielddigital.com - +1720 555 0182 -
bloomfielddigital.com

Bloomfield Digital, LLC - EIN 84-2217690



