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NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS

Northfield Strategy Partners

Asesora a equipos ejecutivos en estrategia de crecimiento y
modelos operativos.

150 N Riverside Plaza, Chicago, IL 60606, United States

partners@northfieldstrategy.com · +1 312 555 0175 ·

northfieldstrategy.com

RECIBO

RCP-2026-0259 ·  9 DE MARZO DE 2026

ENTIDAD

REGISTRAD

A

Northfield Strategy
Partners LLC

REGISTRO

FISCAL
EIN 36-

2938471

01

V E N D I D O  P O R

Northfield Strategy Partners

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS LLC

· EIN 36-2938471

150 N Riverside Plaza, Chicago, IL 60606,

United States

partners@northfieldstrategy.com · +1 312

555 0175 · northfieldstrategy.com

02

C L I E N T E

Castview Manufacturing

ATENCIÓN: WARREN LOCKE, DIRECTOR

DE OPERACIONES

8800 W Bryn Mawr Ave, Chicago, IL 60631,

United States

operations@castviewmfg.com · +1 773

555 0298

ÍTEM CANT. PRECIO IMPORTE

Recopilación de datos y

dimensionamiento de mercado

Recopilación de datos financieros y

modelo de dimensionamiento, las tres

vías de crecimiento

4 $11,000 / wk $44,000

Modelado financiero y de capital

Modelo de requerimiento de capital y

punto de equilibrio para cada vía

4 $12,500 / wk $50,000

Selección de vía y recomendación

Análisis comparativo y sesiones de

revisión con la dirección

3 $9,000 / wk $27,000

Diseño del modelo operativo

Diseño organizacional y plan de

transición de roles

2 $13,000 / wk $26,000

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS ESTRATEGIA DE CRECIMIENTO
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PA G O  R E C I B I D O

Registro de pago

Pagado en su totalidad el 9 de marzo de 2026. Conserve este recibo: es su

comprobante de compra y se requiere para cualquier devolución o reclamación

de garantía.

Marco de KPI y plan de capital

Conjunto de KPI directivos y plan de

capital por fases

1 $21,000 $21,000

Subtotal de artículos $185,000

Subtotal $185,000

Impuesto sobre ventas de Illinois

(servicios de consultoría de gestión

exentos) (incluido)

$0

Total $185,000

Pagado con tarjeta $185,000

Todos los precios están en USD e incluyen el impuesto sobre ventas de Illinois (los

servicios de consultoría de gestión están exentos) cuando corresponda. El impuesto

indicado está incluido en el total, no se añade a este.

TOTAL

PAGADO

$185,000

01 MÉTODO DE PAGO Tarjeta — procesado en tienda

02 FECHA DE PAGO 9 de marzo de 2026

03 REFERENCIA RCP-2026-0259

04 RECIBIDO POR Northfield Strategy Partners

TOTAL PAGADO $185,000

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERS ESTRATEGIA DE CRECIMIENTO
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