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BLOOMFIELD DIGITAL - CAMPANA DE
LANZAMIENTO MULTICANAL

Lanzamiento
de kits de
comida

Llevar el lanzamiento nacional de Nectarine ante las
cocinas adecuadas.
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M Por qué ahora

Las tres campanas de mercado de prueba de Nectarine se ejecutaron ciudad por
ciudad con creatividades ajustadas a mano y sin un marco de medicion compartido,
por lo que no existe una vision unica de que esta impulsando realmente los registros
eficientes a escala. La television conectada y las asociaciones con influencers son
canales completamente nuevos para la marca, y la junta directiva ha vinculado la
proxima ronda de financiacion a una eficiencia de adquisicion de clientes a nivel
nacional demostrada.

Bloomfield Digital propone una campana de lanzamiento multicanal de doce semanas
construida sobre un unico marco de medicion, un calendario escalonado por oleadas
de ciudades sincronizado con la expansion de las zonas de entrega de Nectarine, y
una optimizacion semanal para que el equipo interno pueda ver en tiempo real que
esta funcionando. Las secciones siguientes exponen el enfoque, el alcance, el
cronogramay la inversion.
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o
Mas de

LANZAMIENTOS DE
APLICACIONES DE
CONSUMO
REALIZADOS

H
El reto

Las campafnas de mercado de prueba
de Nectarine se ejecutaron ciudad
por ciudad con creatividades
ajustadas a manoy sin un marco de
medicion compartido, por lo que no
existe una vision unica de qué esta
impulsando realmente los registros
eficientes a escala.

La television conectaday las
asociaciones con influencers son
canales completamente nuevos para
la marca, y el despliegue de zonas de
entrega en 40 ciudades implica que la
campana debe lanzarse por oleadas
en lugar de todo a la vez, sin
canibalizar el gasto entre mercados
mediaticos superpuestos.
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Nuestro enfoque

Construimos un unico marco de
medicion para todos los canales
antes de que se publique un solo
anuncio, de modo que el presupuesto
pueda redirigirse hacia lo que
funciona en cuestion de dias, no de
meses. Las redes sociales de pagoy
la television conectada se lanzan
juntas en las ocho ciudades de la
primera oleada.

La siembra con influencers se
programa dos semanas antes de cada
oleada para generar conversacion
organica antes de que llegue el gasto
de pago, y cada oleada reporta al
mismo panel en vivo.
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El marco de lanzamiento de
Bloomfield nos dijo en una
semana queé canales realmente
estaban funcionando. Alcanzamos
huestro objetivo de CPA en el
primer mes, no en el cuarto.

@ OWEN CASTELLANO

W SITUACION

Registros, coberturas
vy garantias

EMISORA
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W Entidad

registrada

. Registro
fiscal

. Segurode
responsa

bilidad
civil
profesion
al

. Seguro de
responsa

bilidad
civil
general

W Afiliacion
aun
organism
o
profesion
al

Reqistrode
sociedades,
Estados
Unidos

Autoridad

fiscal, Estados

Unidos

Aseguradora
comercial

Aseguradora
comercial

Asociacion
sectorial,
Estados
Unidos

Bloomfield
Digital, LLC

EIN 84-
2217690

Disponible a
solicitud

Disponible a
solicitud

Disponible a
solicitud

Nombre
comercial e
identidad
juridica

Todos los
trabajos
facturados

Campana de
Lanzamiento
Multicanal

Trabajos en
sitioy en las
instalaciones
del cliente

Codigo de
conductay

procedimiento

de

reclamaciones

Activo

Activo

Se renueva anualmente

Se renueva anualmente

Al corriente

Los certificados y anexos de polizas se entregan a solicitud y se reemiten a Nectarine

Meal Kits a solicitud en cualquier momento durante el encargo.

SEMANAS 1-2 - ESTRATEGIA Y MEDICION

Marco de medicion construido, brief creativo cerrado, mercados de la primera

oleada confirmados.
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. SEMANAS 5-6 - LANZAMIENTO DE LA PRIMERA OLEADA

Las redes sociales de pago y CTV se activan en las primeras ocho ciudades,
con la siembra de influencers ya en marcha.

SEMANAS 7-9 - SEGUNDA OLEADA Y OPTIMIZACION

Se lanza la segunda oleada de ciudades; el punto de control a mitad de
campana reasigna el presupuesto hacia los mejores resultados.

Sprintde
lanzamiento

$42,000

W Marco de mediciony

Despliegue +
Crecimiento

$14,500/mo

B Todo lo incluido en

panel Despliegue completo

@ Sistema creativo de B Optimizacion mensual

campana continua

EPlan de medios de la B Plan trimestral de

primera ola expansion de canales

WDos semanas de W Estratega de crecimiento

optimizacion dedicado
@ MODELO DE NEGOCIO
y
Como se comparan
@
los tres niveles
SPRINT DE DESPLIEGUE DESPLIEGUE +
LANZAMIENTO COMPLETO CRECIMIENTO
W Precio $42,000 $118,000 $14,500/mo
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. Alcance

principal

. Qué incluye

. Entrega

. Servicio

posterior

Marco de medicion
y panel

Sistema creativo de
campana

Plan de medios de
la primera ola

Dos semanas de
optimizacion

Todo loincluido en
Sprintde
[anzamiento

Compra de medios
de todas las olas
por ciudad

Programa de
siembra con
influencers

Punto de control
de optimizacion a
mitad de campana

Todo loincluido en
Despliegue
completo

Optimizacion
mensual continua

Plan trimestral de
expansion de
canales

Estratega de
crecimiento
dedicado

Los precios estan en USD y no incluyen el impuesto sobre las ventas de colorado

— servicios de marketing y publicidad exentos. Las opciones se pueden combinar

o escalonar; larecomendacion para Nectarine Meal Kits se destaca en la seccion

de precios.
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