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CASTVIEW MANUFACTURING م لشركة عرض مقدَّ

عرض استراتيجية النمو
اً لتحديد حجم نموذج التشغيل الخاص مشروع مدته ستة عشر أسبوع

CASTVIEW باستراتيجية التوسع السوقي لشركة
MANUFACTURING واختياره وبنائه.
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أمضى فريق قيادة Castview Manufacturing معظم عام كامل في مناقشة ثلاثة مسارات منفصلة للدخول إلى
أسواق مجاورة - خط قطع غيار لاحقة للبيع، وعرض تصنيع بعلامة خاصة، والاستحواذ على منافس إقليمي أصغر

- دون إطار مشترك للمقارنة بينها. لكل مسار مؤيد داخلي قوي الصوت، ولا توجد مجموعة أرقام متفق عليها،
ل القرار على مدار دورتين متتاليتين لمجلس الإدارة. الأمر الذي عطّ

اً يقيس حجم المسارات الثلاثة جميعها اً مدته ستة عشر أسبوع تقترح Northfield Strategy Partners مشروع
وفق نفس المعايير السوقية والمالية والتشغيلية، ويوصي بأحدها، ويبني نموذج التشغيل - تصميم المنظمة،

ومؤشرات الأداء الرئيسية، وخطة رأس المال - اللازم لتنفيذه. توضح الأقسام أدناه المنهجية والنطاق والجدول
الزمني والاستثمار.

الملخص التنفيذي

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERSاستراتيجية النمو
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الفرصة
لدى Castview Manufacturing ثلاثة مسارات محتملة للدخول إلى أسواق مجاورة،
اً. هذه هي ودون رؤية داخلية مشتركة حول أي منها يمكن للميزانية العمومية دعمه فعلي
خطة تقييم حجم الخيارات الثلاثة، واختيار واحد منها، وبناء النموذج التشغيلي لتنفيذه.
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01

تحديد حجم السوق
تحديد حجم جميع مسارات النمو الثلاثة باستخدام بيانات

Castview السوقية والمالية الخاصة.

02

النمذجة المالية
بناء نموذج رأس مال ونقطة التعادل لكل مسار ضمن

افتراضات مشتركة.

03

اختيار المسار
مقارنة المسارات من حيث حجم السوق ورأس المال ونقطة

التعادل والتوافق التنظيمي.

04

تصميم نموذج التشغيل
تصميم الهيكل التنظيمي والأدوار اللازمة لتنفيذ المسار المختار.

05

إطار مؤشرات الأداء الرئيسية
تحديد مجموعة مؤشرات الأداء الرئيسية للقيادة لمتابعة التنفيذ

مقابل الخطة.

06

ترتيب تسلسل الخطة الرأسمالية
تنظيم مراحل الخطة الرأسمالية وفق معالم التنفيذ.

التحليل01

نموذج تقدير حجم السوق
مقارنة قائمة على البيانات ومحددة الحجم لجميع مسارات النمو الثلاثة وفق معايير موحدة.

الشؤون المالية02

نموذج رأس المال ونقطة التعادل

المخرجات

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERSاستراتيجية النمو
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نطاق العمل
Castview ا يقيّم حجم ثلاثة مسارات نمو لشركة تشخيص مدته ستة عشر أسبوعً

Manufacturing، ويوصي بأحدها، ويبني النموذج التشغيلي لتنفيذه — يتبعه اتفاق
دعم تنفيذي مستمر.
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المبلغالسعرالأسابيعمسار العمل

استلام البيانات وتحديد حجم السوق

استلام البيانات المالية ونموذج تحديد الحجم لمسارات
النمو الثلاثة جميعها

4wk / $11,000$44,000

النمذجة المالية ونمذجة رأس المال
نموذج متطلبات رأس المال ونقطة التعادل لكل مسار

4wk / $12,500$50,000

اختيار المسار والتوصية

التحليل المقارن وجلسات المراجعة مع القيادة

3wk / $9,000$27,000

تصميم نموذج التشغيل
تصميم المنظمة وخطة انتقال الأدوار

2wk / $13,000$26,000

إطار مؤشرات الأداء الرئيسية وخطة رأس المال

مجموعة مؤشرات الأداء الرئيسية للقيادة والخطة
الرأسمالية المرحلية

1$21,000$21,000

عرض تقديمي أمام مجلس الإدارة والملف التقديمي
تسليم ملف استراتيجية وعرض تقديمي جاهز لمجلس

الإدارة

2wk / $8,500$17,000

185,000$إجمالي المشاركة

185,000$رسوم المشروع

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERSاستراتيجية النمو
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الاستثمار والشروط
يفترض هذا العرض إمكانية الوصول إلى بيانات Castview المالية والتشغيلية بموجب
ا لجلسات المراجعة، وأن جلسة قرار اتفاقية عدم إفصاح، وتوفر مسؤول أول أسبوعيً
ا. أي تغييرات على هذه الافتراضات مجلس الإدارة تقع ضمن نافذة الستة عشر أسبوعً

ستؤثر على الجدول الزمني والتكلفة، وسنؤكد ذلك كتابةً قبل المتابعة. يسري هذا العرض
على المشاريع التي تبدأ في 27 مارس 2026 أو قبله.
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جاهزون متى كنتم مستعدين

وافقوا على هذا العرض ويمكننا بدء عمل تحديد حجم السوق في أسبوع 30 مارس. رد على هذا المستند أو راسلنا عبر
. PA R T N E R S @ N O R T H F I E L D S T R AT E G Y. C O M

North�eld Strategy Partners

partners@northfieldstrategy.com · +1 312 555 0175 · northfieldstrategy.com ·

Chicago, IL 60606

الخطوات التالية

يبدأ العمل في 30 مارس 2026 فور قبول هذا العرض. وتظل الأتعاب سارية للمشاريع
التي يتم تأكيدها بحلول 27 مارس 2026.

NORTHFIELD STRATEGY PARTNERSاستراتيجية النمو
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